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Mit der neugeschaffenen Position will der Byteclub seine Vertriebsaktivitäten optimieren

Hamburg, im August 2026 – Der Apple- und Sales-Spezialist Marco Schomer ist ab sofort für den Gesamtvertrieb des Byteclubs zuständig. Die IT-Unternehmensgruppe aus Hamburg, zu der u.a. Deutschlands größter Apple-Premium Reseller Comspot gehört, will ihre Vertriebsaktivitäten zusammenführen, neue Märkte erschließen und Kundenbeziehungen ausbauen, um sich nachhaltig weiterzuentwickeln.
„Wir haben diese Position neu geschaffen, um die Vertriebsaktivitäten aller Tochtergesellschaften strategisch zu bündeln“, erklärt Michael Hencke, Geschäftsführer des Byteclubs. „Dadurch wollen wir Synergien optimieren und ein einheitliches, wachstumsorientiertes Markt- und Kundenmanagement über die gesamte Unternehmensgruppe hinweg sicherstellen. Mit Marco Schomer setzen wir auf einen ausgewiesenen Vertriebsexperten, der den Byteclub bereits kennt und umfassende Expertise in der Apple-Welt mitbringt – für uns das perfekte Match.“
Marco Schomer will die vertriebliche Leistungsfähigkeit der gesamten Unternehmensgruppe weiterentwickeln und die enge Zusammenarbeit der einzelnen Gesellschaften fördern. Wichtig sind ihm dabei eine enge Zusammenarbeit mit den Teams und ein kooperativer Führungsstil: „Erfolg entsteht nicht durch Kontrolle, sondern dadurch Menschen zu befähigen, gemeinsam Großes zu erreichen“, so der neue Gesamtvertriebsleiter des Byteclubs. 
Der Soziologe Schomer war zuletzt Director Sales Operations bei Converge, davor hat er die ehemalige Byteclub-Tochter GfdB (Gesellschaft für digitale Bildung) mitaufgebaut, zunächst als regionaler Vertriebsleiter, dann als Leiter Administration und Unternehmensentwicklung mit Prokura. Außerdem verfügt der Mitfünfziger über wertvolles Fachwissen aus seiner langjährigen Tätigkeit als Inside Sales Account Manager bei Apple.
Angesichts von Herausforderungen wie sinkenden Margen, dem zunehmenden Wettbewerbsdruck und dem Wandel zu service- und lösungsorientierten Geschäftsmodellen soll die Abhängigkeit vom klassischen Hardwaregeschäft reduziert und neue Wachstumspotenziale sollen erschlossen werden. Die starke Apple-Expertise des Unternehmens sieht Schomer als chancenreiche Basis für weiteres Wachstum. So soll das Leistungsportfolio gezielt um Managed Services, Cloud-, Security- und KI-Lösungen erweitert werden, um wiederkehrende Umsätze zu generieren. Gleichzeitig soll eine breitere Hersteller- und Lösungsstrategie den Zugang zu neuen Kundengruppen und zusätzlichen Marktsegmenten eröffnen. 
„Ich  freue ich mich sehr auf die Gemeinschaftsaufgabe, den Byteclub strategisch über den Apple-Fokus hinaus weiterzuentwickeln, dabei in neue Kompetenzen zu investieren und strategische Partnerschaften aufzubauen“, so das Fazit von Marco Schomer.
Weitere Informationen sind unter folgendem Link abrufbar: https://byteclub.rocks/


Über den BYTECLUB
Die Byteclub GmbH ist eine Holding, die 2017 aus der Fusion zwischen der Comspot GmbH und der Telcoland GmbH hervorgegangen ist. Mit Comspot, Comspot Repair, Telcoland Mobilfunk, CPN, Smart Support, Desk7, Shifter, Attend IT Services, FLS, Flötotto CZ und Mission Five gehören aktuell insgesamt zehn starke Eigenmarken und Beteiligungen zum Byteclub. Damit deckt die Unternehmensgruppe an über 50 Standorten sämtliche Produkte und Dienstleistungen für alle IT-Bereiche ab. Der Fokus der einzelnen Marken liegt auf Bereichen wie IT-Solutions, IT-Network, Consulting, Commerce, Marketing oder Support und Repair. Gewerbliche Großkunden, mittelständische und kleine Unternehmen oder private Endverbraucher werden dabei mit der entsprechenden Marke adressiert. Die Geschäftsführung des Byteclubs setzt sich aus Michael Hencke und Mathias Harms zusammen, Firmensitz ist Hamburg.
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